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libreria

‘EL SEMESTRE’. Larevista semes-
tral de la Facultad de Economia y
Empresa presenta nuevo nimero,
el 34. Este ejemplar lo abre una
‘Carta del decano’ escrita por José
Alberto Molina, nombrado hace
un mes decano de la nueva Facul-
tad de Economia y Empresa de la
Universidad de Zaragoza.

firmas invitadas

el asesor

Enrique Garefa Tomas

Empleo
doméstico

partir del primer dia
A de 2012, los emplea-

dos de hogar se inte-
grarin en ¢l Régimen General
de la Seguridad Social, me-
diante el establecimiento de
un sistema especial dentro del
mismo, y desapareceri el Ré-
gimen Especial actual. Aun-
que la efectividad de la inte-
gracion no serd hasta el dial
de julio siguiente, pues hasta
entonces los empleadores y
las personas empleadas pro-
cedentes del Régimen Espe-
cial pueden comunicar ala
Tesoreria General de la Segu-
ridad Social el alta en el nuevo
sistema creado, manteniendo
durante ese plazo la cotiza-
cion que se efectuaba hasta
esa fecha. Este cambio se fun-
damenta en la eliminacion de
regimenes especiales para ho-
mogenizar prestaciones de to-
dos los trabajadores, con la
unica diferenciacion de si lo
S0MN por cuenta propia o por
cuenta ajena. Aungue no es
ficil conseguirlo y por ello
dentro de cada uno de los dos
colectivos citados se estable-
cen sistemas especiales en
que la homogeneizacion se
hace a largo plazo.

No obstante lo anterior, ca-
be deducir que se pretende
también aflorar la economia
irregular que existe en este
sector. Porque ahora es obli-
gatoria la afiliacion y el alta,
siendo el responsable de las
mismas y del pago de las cuo-
tas el cabeza de familia, cuan-
do la prestacion de los servi-
cios para un solo empleador
es superior a 79 horas al mes;
mientras que aquellos que
prestan servicios en varios
hogares, al menos 12 dias al
mes, sin superar las 72 horas
de trabajo con la suma de to-
dos ellos, no tienen obligacion
de causar alta en la Seguridad
Social, y con la nueva regula-
cién cada empleador estd
obligado a cotizar en funcion
del salario pagado, con inde-
pendencia del tiempo de ocu-
pacion del trabajador. Lo que
no estd claro es como contro-
lari las retribuciones la Agen-
cia Tributaria, pues ahora no
hay obligacion de retener por
IRPF a este colectivo.

egt@garciatomasya

dos.es

‘MAS ALLA DEL CRASH. APUN-
TES PARA UNA CRISIS'. Santia-
go Nifio-Becerra publica nuevo li-
bro, en el que asegura que respon-
deal lema «todo lo que usted que-
rria saber sobre la crisis, y nadie
le ha contestado satisfactoriamen-
tew. Y lo hace a través de pregun-
tas y respuestas breves y claras.

No hay excusa, es hora de exportar

Gonzalo Mijangos

Director de Interamex.com

os datos relativos al co-
L mercio exterior en el cur-
s0 del afio confirman que
las exportaciones estin siendo el
tinico motor con que estd contan-
do la economia espafiola para ini-
ciar su recuperacion, ain en nive-
les muy débiles.

Con un tejido productivo cons-
tituido en mis del 95% por pymes,
el recurso a los mercados exterio-
res se ha convertido para la em-
presa en la dnica alternativa real
para asegurar su viabilidad en el
futuro. Hoy es el desempleo el que
frena el consumo, pero una pird-
mide de edades que propende al
envejecimiento tampoco es la me-
jor garantia para un despegue del
mercado interior en el futuro.

Los retos que tiene hoy ante si
nuestra economia son los intentar
mantener la capacidad producti-
vano perdida en estos afos de cri-
sis, alentar nuevas iniciativas em-
prendedoras e inversoras vy, en el
caso de la empresa, adoptar una
visidn aperturista con respecto a
los mercados exteriores. Sin duda,
un reto nada facil, pues partimos
de unas condiciones de minimos.

Un repaso ripido a las cifras de

exportacion, nos muestra que
nuestras ventas al exterior solo re-
presentan el 1,6% del comercio
mundial, tras haber retrocedido a
posiciones anteriores a las de
2000. Y ademas, de los 3 millones
de empresas censadas en Espaiia,
solo el 3,33% exporta y inicamen-
te el 1,18% lo ha hecho de forma
regular en los Gltimos cuatro
afios. Los datos no son buenos,
pero contemplados desde otro
punto de vista, suponen un mar-
gen de mejora enorme.

Desequilibrios

Si miramos ademis al mapa de
nuestro comercio exterior, repa-
ramos en otros desequilibrios:
concentramos nuestras ventas, y
también nuestro riesgo, en la vie-
ja y envejecida Furopa (con casi
un 68% del total) y nuestra posi-
cién es practicamente testimonial
en mercados de alto potencial, co-
mo pueden ser Asia, Latinoamé-
rica, Estados Unidos e incluso
Africa.

Las empresas espafiolas, por lo
general, han adolecido desde
siempre de una evidente falta de
interés por los mercados exterio-

Las empresas espaiolas,
por lo general, han
adolecido de una evidente
falta de interés por los
mercados exteriores

Vender fuera acelera
la acumulacion de
tamario, fomenta la
innovacion y aumenta
la productividad

SANTIAGO

res. Factores culturales, pero tam-
bién estructurales, relacionados
con la escasez de cuadros y recur-
508, son en buena parte responsa-
bles de esta situacion.

Cambio de paradigma

De cualquier manera, a estas altu-
ras sobran las excusas. La crisis
econdmica ha supuesto un cam-
bio de paradigma en muchos sen-
tidos, y nos ha despertado del sue-
fio de prosperidad de muchos
anos, bien instalados en el merca-
do interno. De lanoche a lamaia-
na todo ha cambiado. Y las em-
presas han de tomar conciencia
de que el nuevo escenario es glo-
bal. Esta inquietud se ha instalado
yaen algunas organizaciones, con
independencia de su tamafio, pe-
ro deberia arraigar en muchas
mds. Es necesario recordar, como
atestiguan algunos estudios, que
exportar es vender mds, supone
acelerar la acumulacion de tama-
fio, fomenta la innovacion y au-
menta la productividad. Ademds,
los paises mds abiertos al exterior
disponen de una renta per cipita
superior y mayores tasas de em-
pleo. Vale la pena intentarlo.

¢Cambio de tendencia en el oro?

I
Timothy Pickford

Argyor Metales Preciosos
nel pasado mes de agosto,
durante tres semanas, el

E precio del oro subio un

16%, para después ver como en un
plazo similar durante el mes de
septiembre el precio se desplomd
un 20%. No es de sorprender en-
tonces que en estos momentos el
papel de refugio que tradicional-
mente ha caracterizado al oro es-
ta siendo seriamente cuestiona-
do.

La Real Academia Espariola de-
fine la palabra «refugio» como
«asilo, acogida o amparo», pero
estd claro que cuando contempla-
mos las oscilaciones diarias del
precio durante el curso de este
afo y especialmente entre el mes
de agosto y septiembre, econdmi-
camente hablando no se puede
aplicar la definicién al comporta-
miento del precio del oro, una
opinién confirmada por aquellos
inversores que invirtieron en oro

a principios del mes de septiem-
bre.

En realidad el oro estd siendo
ahora mismo una victima de su
propio éxito, Como consecuencia
del ambiente tan negativo en la
economia mundial, que lleva ya
casi cuatro afos sin dar sefial de
mejorar, combinado con una bue-
na campana de marketing de los
Exchange Traded Funds (ETF)
-aquellos fondos que han permi-
tido al inversor particular e insti-
tucional acceso al oro como pro-
ducto de inversidn y sin los incon-
venientes tradicionalmente aso-
ciados con la compraventa del oro
fisico- hoy en dia hay aproxima-
damente 2.150 toneladas de oro
bajo gestion y custodio de dichos
fondos. Es una cifra importante, y
tan importante que muchos ana-
listas en el mercado del oro con-
sideran que cualquier futura liqui-
dacion significativa de estos fon-

dos serd una buena indicacion de
que el fin de la tendencia alcista,
experimentada en el mercado de
oro desde el comienzo de este
siglo, estaria probablemente cer-
ca.

Mas volatilidad

Es importante destacar que du-
rante la dramatica caida del pre-
cio en septiembre, los ETF expe-
rimentaron una bajada de solo 4%
del volumen de oro bajo su ges-
tién y esto se compara muy favo-
rablemente con el volumen de li-
quidaciones de otras posiciones
mis especulativas en el mercado;
indicando que los inversores en
los ETF permanecerin en el lar-
go plazo todavia. No obstante, la
agilidad y facilidad con que los in-
versores han comprado estos fon-
dos se aplica de igual forma a la
hora de vender. Ademds, y como
consecuencia de su facilidad de

compraventa, el precio del oro es-
td mas susceptible a la volatilidad
que nunca.

A la hora de escribir, le estd cos-
tando al precio del oro recuperar
la tendencia alcista tan prevalen-
te durante los primeros ocho me-
ses de 2011 y esto por dos motivos
principalmente: el primero por la
necesidad del inversor de mante-
ner suficiente liquidez para aten-
der a cualquier pérdida que pu-
diera sufrir en otros mercados co-
mo por ejemplo los de renta va-
riable, v el segundo por el susto
que los inversores sufrieron al ver
la actuacion del precio del oro en
el mes de septiembre.

En resumen, es pronto para de-
cir que la tendencia alcista del
precio del oro ha terminado, ya
que hay muchos problemas eco-
nomicos por resolver, pero si pa-
rece que los inversores estin mas
sensibles que nunca.




